
Skabelon til en overbevisende tale
	Hvilke overbevisningsteknikker vil du benytte i din tale?
Stil dine tilhørere et vigtigt spørgsmål, og gentag det, så det sætter sig fast.
Hvad ville du tænke, hvis ...?

Brug overdrivelser, der får tilhørerne til at føle sig triste, vrede, indignerede, skyldige eller til at føle sympati med din sag.
Hvis det sker, så …!

Brug fakta eller tal og statistikker til at underbygge dine ideer og pointer (logos-appel).
75 procent af en ungdomsårgang synes, at ...

Sætninger med grupper af tre adjektiver eller gentagelser af bestemte fraser.
Lektier er kedelige, opreklamerede og uinteressante.

I have a dream … (Martin Luther King)

Yes we can! (Obama)

Mr. Gorbatjov, tear down this wall! (Kennedy)

Ord, der taler til følelserne (patos-appel) får tingene til at lyde bedre eller værre, end de er.
Stakkels hjælpeløse dyr lider, når de forlades ...

Gentagende fraser med personlige pronominer – få folk til at tro, at du kun taler til dem.
Vi har lyttet. Vi har lært. Vi har prøvet at gøre tingene bedre.
	Afsnit 1 – Hvem holder du din tale for og hvorfor?

	
	

	
	Afsnit 2 – Hvad er din første og bedste pointe? Uddyb og begrund.

	
	

	
	Afsnit 3 – Hvad er din næste pointe? Uddyb og begrund.

	
	

	
	Afsnit 4 – Hvad er din tredjevigtigste pointe? Uddyb og begrund.

	
	

	
	Hvad er det sidste, dine tilhørere skal høre fra dig? Opsummer, kom med en konklusion, og tak tilhørerne for deres opmærksomhed.
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